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Fecha redlizacién del informe final 14/12/2025

propuestas para mejorar el desempenio y la eficacia de la asociacion, asi como el resultado.

INTRODUCCI! Este informe presenta los resultados del diagnéstico y plan de accién realizado a la empresaVILLAS DEL PARAISO SAS. Se detallan los hallazgos clave del diagnéstico, las acciones

RESULTADOS CLAVE DEL En esta seccion, se presentan los resultados del diagnéstico de las dreas evaluadas, como son: estructura y organizacién, gestion financiera, capacidad de produccién y servicio,
DIAGNOSTICH gestion de recursos humanos, relaciones y alianzas, estrategia comercial y gestion ambiental, sostenibilidad y compromiso social. Se analizan los puntos fuertes, las dreas de mejora

y las recomendaciones para cada drea. En esta ocasion se trabajaron los siguientes indicadores Estructura y Organizacion - Capacidad de produccion y servicio.

Se pudo evidenciar que durante el diagnostico hecho a la empresa VILLAS DEL PARAISO SAS, se evidencieron falencias en cuanto a la constitucion y por ende establecimiento de
su estructura organizacional, mas exactamente en la documentacion que normalmente debe existir sefialando la informacion antes mencionada:; la empresa cuenta con personal

 CONCLUSIONES: En esta seccidn, se resumen las principales conclusiones del diagnéstico y del plan de accién. Se destacan los puntos més importantes que deben tenerse en cuenta para mejorar
el desempefio y la eficacia de la empresa en el futuro.

Primero que todo, es importante que la empresa VILLAS DEL PARAISO SAS se postulé a la convocatoria No. 122 Fortalecimiento Empresarial cuyos resultados determinaron que

| RECOMENDACIONES: Se ofrecen recomendaciones adicionales para apoyar la implementacion exitosa del plan de accién y para asegurar el éxito continuo de la empresa en el largo plazo.

Recomendaciones - Estructura Organizacional

| KPIs DE SEGUIMIENTO

sCutntos clientes fiene ala fecha del diagnésfico?

5Cudl es el valor promedio de ventas mensuales?

sCudl es la vtiidad promedio mensual?

5Cudl es el nUmero de empleados a la fecha del diagnostico?

Unidades mensuales vendidas del producto esfrella o mas vendido

Precio producto estrella o mas vendido

Costo directo del producto o servicio estrella o més vendido

Costo indirecto del producto o servicio estrella o mds vendido

Indice de productividad empresarial

INICIAL

6
$ 45.000,00
$ 30.000,00
$ 15.000,00

3Cudntos clientes hay al complefar el proceso de
fortalecimiento?

Cudil es el valor promedio de ventas mensuales?

Cudl es la utiidad promedio mensual al completar el
proceso de fortalecimiento?

Cudl es el nimero de empleados al completar el proceso
de fortalecimiento?

Unidades mensuales vendidas del producto estrella o mas
vendido al completar el proceso de fortalecimiento

Precio producto esfrella o més vendido al completar el
proceso de fortalecimiento

Costo directo del producto o servicio estrella o mas
vendido al completar el proceso de fortalecimiento

Costo indirecto del producto o servicio estrella o mas
vendido al completar el proceso de fortalecimiento

Indice de productividad empresarial al completar el
proceso de fortalecimiento

ACTUAL CRECIMIENTO

%
10
$ 60.000,00
$ 40.000,00
$ 20.000,00

Indice de Productividad Empresarial

3.28%

143%
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